











Private Equity-/Infrastrukturfonds sind fiir die Wind-
energiebranche eine neue Geldquelle. Basierend auf
Erfahrungen bei groferen Infrastrukturprojekten vor-
wiegend im européischen Ausland (Flughifen, Tunnels,
Autobahnen, Héfen) wird die Windenergie von institu-
tionellen Investoren als renditetrachtig angesehen. Durch
die gesetzlich festgelegte Einspeisevergilitung fiir Strom
aus der Windenergie haben Private Equity-Fonds eine -
in der Industrie sonst unbekannte - langfristige Pla-
nungs- und Absatzsicherheit sowie einen Eigenkapital-
einsatz, der durch Férdermittel und Bankfinanzierung
wgeleveraged” werden kann.

Flachen (im Vergleich zu dem hisherigen Fokus auf den
Nordwesten und Nordosten Deutschlands) sowie die Neu-
ausweisung von Vorrangflichen einiger Bundeslander
bringen zudem neue Wachstumsimpulse. Offshore wird
die installierte Leistung kontinuierlich steigen, sodass
bis 2030 voraussichtlich fiher 20 GW an Windkraftkapa-
zitéten in der Nord- und Ostsee installiert sein werden.
Technologische Entwicklungen (z.B. schwimmende Anla-
gen, vertikale Rotoren, grof3ere und getriebelose Turbi-
nen) werden die Wirtschaftlichkeit der Offshore-Energie
positiv beeinflussen. Der Eintritt finanzkraftiger Part-
ner (z.B. Baukonzerne, Anlagenbauer) wird zudem die
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Von der positiven Entwicklung
der Windenergie in Deutschland
wercden auch viele Marktteilneh-
mer aufierhalb der Branche profi-
tieren. Die norddeutsche Hafen-
wirtschaft wird fiir den Umschlag
der groffen Windanlagenteile so-
wie fiir den Service inshesondere
von Offshore-Windparks spezielle
Hafen bauen und betreiben mis-
sen. Die Logistikbranche muss

sich auf den land- und seeseitigen
Transport gréfierer Windanlagen-
teile umstellen. Viele mittelstandi-
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Produzenten/Lieferanten der Windenergie sind zum
Teil GroRkonzerne (Siemens, General Llectric), aber
auch umsatzstarke Mittelsténdler (Vestas, Repower,
Enercon), die den Aufbau von Windparks durch diver-
se Leasingmodelle finanziell unterstiitzen. Insheson-
dere bei Offshore-Windparks werden gréfRere Baukon-
zerne (Strabag, Hochtief) fir diese komplexen Tief-
wasser-Konstruktionsprojekte als strategische Finan-
zierungspartner ebenfalls infrage kommen.

Die bffentliche Hand, sowohl regional (Bremer Auf-
bau-Bank, Investitionsbank Schleswig-Holstein) als auch
national (KfW) und international (Europiische Investi-
tionsbank, Luxemburg), hat Forderprogramme aufge-
legt, um die Windenergie zu fordern. Historisch wurden
eher Onshore-Windparks gefoérdert, jetzt kehrt sich der
Fokus der éffentlichen Férderprogramme auf die Off-
shore-Windenergie in der Nord- und Ostsee.

Ausblick

Der Markt fiir Windenergie wichst onshore sowie off-
shore. Das Wachstum der Onshore-Windenergie wird
aufgrund des steigenden Anlagenalters installierter
Windparks stark durch Repowering gepragt. Die Errich-
tung von Windanlagen in Bergregionen und bewaldeten
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sche Unternehmen der Maschi-
nenbau- und Elektronikbranche
werden Zulieferer von Spezialteilen fiir die Windener-
gie werden, und Service-/Wartungsgesellschaften wer-
den grdfsere Einheiten bilden miissen, um die Bediirf-
nisse der Windbranche abzudecken. Fiir Deutschland
stellt sich daher die Windenergie als wichtiger
Wachstumstreiber fiir die Schaffung neuer Arbeits-
platze und die Entwicklung neuer exportfahiger Tech-
nologien dar. &
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